Nazwa projektu: Uavin — konstrukcja wirnikowcow i samolotéw bezzalogowych oraz §wiadczenie ustug fotogrametrycznych

2.Problem:

3.Rozwiazanie:
Kosztowno$é zdjeé lotniczych - ° Opracowalis$my prototyp °
2djgeia lotnicze majg duzy potencjat w wirnikowca, kiéry konkuruje z
usprawnianiu pracy Wlelu sektorpw jednym z wirnikowcow z oferty
gospodarki, jednak nie moga by¢ DJI o specyfikacji typowo .
wykorzystywane ze wzgledu na swoj .

koszt. Podobnie wyglada sytuacja z p rzemyslowej.

wykorzystaniem $migtowcow ¢ Opracowalismy prototyp samolotu
Duzy potencjal fotogrametrii i bezzatlogowego, przystosowanego
nieefektywnosé tradycyjnych metod do wykonywania opracowan

podzespotow

- wykonywanie ortofotomap, zdjgé fotogrametrycznych °
dokumentujacych stan techniczny e  Opracowali$my system
budynkéw, masztow, kominow farm $wiadczenia ustug

fotowoltaicznych, elektrowni
wiatrowych, nadzor inwestycyjny
wykonywany przy pomocy samolotow
i $Smigtowcow jest czesto nieoplacalne.
Wykonywanie czgséi z tych prac przez
ludzi wymaga specyficznych
kompetencji i jest niebezpieczne.
Ograniczony wybor wirnikowcéw
oraz samolotéw bezzalogowych — .
monopol na rynku wirnikowcow ma .

fotogrametrycznych przy
wykorzsytaniu bezalogowych
wirnikowcow 1 samolotow. .

akcent

7.Kluczowe mierniki:
Tlo$¢ przychodéw na operatora
Koszty state jako procent

5.Propozycje wartosci
Wirnikowce bgda proponowane w .
cenie 0 25% nizszej niz
bezposrendni konkurent
Wirnikowiec bgdzie o okoto 15%
tanszy w ekspoloatacji, dzigki
uwzglednieniu specyfiki odbiorcy .
europejskiego w dobiorze

Samoloty bezzatogowe beda

posiadaly wersje, dzigki czemy
odbiorca bgdzie mogt wybrac, na .
jakie parametry chce postawi¢

Jedna z wersji samolotu
bezzatogowego bedzie posiadata
unikalng specyfikacje¢, dzigki
ktorej odbiorcy nabeda produkt .
tanszy, a jednoczes$nie o dluzszej
dtugosci lotu (o okoto 20%) i
bardziej trwaly ze wzgledu na

9.Przewaga konkurencyjna 1.Segmentacja klientow

Wirnikowiec i samoloty e 7 ushug fotogrametrycznych
bezzatogowe beda posiadaja korzystaja branze: deweloperska i
oryginalna specyfikacje, adresujac posrednictwa w obrocie

potrzeby klientéw na ten moment nieruchomos$ciami; budownictwo
nie zaadresowane w inspekcji inwestycji; audyt
Synergie pomi¢dzy dziatem techniczny budynkow, masztow,
konstrukcyjnym a ustugowym, kominéw i mostow; energetyka w
umozliwiajace lepsze zakresie inspekcji technicznej farm
segmentowanie statkow wiatrowych i fotooltaicznych oraz
bezzatogowych. linii przesylowych;

Zatozyciel posiada wiedze ubezpieczeniowa w zakresie oceny
zarowno z zakresu konstruowania ryzyka oraz oceny stopnia szkody
statkdw bezzatogowych jak i na nieruchomosciach;
$wiadczenia ustug, co wptywa na e W polsce dziata kilkadziesiat firm
lepsze rozumienie rynku oraz jest oferujacych ustugi

unikatowe w skali Polski fotogramertyczne, uzywajace
Wspotpraca z kardg naukowsg wirnikowcow i samolotow
Politechniki Lubelskiej oraz bezzatogowych. Ich przychody
Politechniki Warszawskiej. wachajg si¢ od kilkuset tysigcy do
kilku milion6w rocznie

6.Kanaly dostepu

chinska firma DJI, natomiast wybor A . .. .. ,
samolotow UAYV jest bardzo . I())rgzectlidosrsmch firm zastospwane materiaty e Istniejace kontakty z firmami e Z wirnikowcow i samol.otow-
ograniczony, co wptywa na ich o p ; L e  Ushugi beda nadzorowane przez oferujacymi ustugi bezzatgowych korzystajg takze
wysokie ceny i mala roznorodnosé¢ Swiadczacych ustugi geOdeZ_y jne 1 geodetow, co zapewni poprawno$é fotogrametryczne w Polsce instytucje pranstowe oraz stuzby, a
oferty. fotogrgme_trycz_ne, ktore posiadajg materialow przekazywanych . Wvdarzenia branzowe takze firmy niezwigzane
nasz wirnikowiec lub samolot odbiorcom Wi/ Klep i bezposrednio z fotogramterig jak
Istniejace alternatywy: e  Odsetek klientow sktadajacych e  Standaryzacja wykonania ustug asty Skiep Internctowy oraz np. operatorzy komorkowi czy
. Zdjgcia i nagrania wykonywane przez reklamacje . . wspotpraca z innymi firmy energetyczne
wplynie pozytywnie na strukturg stacjonarnymi i internetowymi Y energety

samoloty i $migtowce zatogowe e Oceny samolotéw i wirnikowcow

w branzowych czasopisamach oraz
stronach internetowych

e Wskaznik rezygancji z ustug
fotogrametrycznych

Inspekcje techniczne wykonywane
przez specjalistow.

Wirnikowce firmy DJI oraz samoloty
polskich producentéw

kosztow, dzicki czemu nasze . .
ustugi beda tansze niz obecnie
oferowane na rynku.

Globalny rynek komercyjnych
zastosowan dronow z ponad 7 mld
dolaréw w 2018 r .ma osiaggnac
rozmiar ponad 120 mld dolaroww
2025.

Wykorzystanie istniejacych
kontaktéw z firmami zajmujacymi
si¢ inspekcjg industrialng oraz
inwestycji w zakresie ustug

8.Struktura kosztow

Koszt wytworzenia ustugi to okoto 15% przychodu z tej ustugi, dlatego glownym ociazeniem sa koszty state

Na koszty zmienne sktadaja si¢: a) dla konstrukcji: koszty materiatéw (gtownie importowane z Chin kompozyty
oraz elektronika — silniki elektryczne, akumulatory, czujniki, kamery; komputery poktadowe) b) dla ustug: koszty
podrozy stuzbowych (na ktore sktadaja si¢ koszty paliwa, noclegdéw oraz diet) oraz ustugi zewngtrzne
(wspotpraca z geodetami).

Do najwazniejszych pozycji w kosztach statych zaliczamy: wynagrodzenia (od 22 tys. zt. w pierwszym miesigcu
dziatalnosci do 67 tys. zt. w dwunastym miesiacu dziatalnosci), czynsz za najem powierzchni biurowych i
warsztatu (od 1 tys. zt w pierwszym mesiacu dziatalnosci do 4 tys. zt. w dwunastym miesiacu dziatalno$ci) oraz
leasing samochodow (7 tys. zt. w dwunastym miesigcu dziatalnosci).

W pierwszym roku dziatalno$ci szacujemy, ze koszty sprzedanych towarow i ustug wyniosa 48% przychodow ze
sprzedazy, koszty sprzedazy wyniosa 4% przychodoéw ze sprzedazy, a koszty ogélnego zarzadu wyniosa 5%
przychodow ze sprzedazy (razem 57% przychodow ze sprzedazy). Nie przewidujemy pozostatej dziatalnosci
operacyjnej oraz finansowej w pierwszym roku dziatanosci.

3.Struktura przychodéw

Spotka generuje przychody z tytutu sprzedazy ustug oraz produktéw (wirnikowce oraz samoloty
bezzatogowe)

Ceny brutto produktéw zawieraja si¢ w przedziale od 20 do 30 tys. zl.

Przychody z tuttu sprzedazy produktéw w pierwszym roku dziatalno$ci estymujemy na 1,146 min.
zk., przy 45 sprzedanych produktach.

Ceny sprzedazy ushug zawieraja si¢ w przedziale od 1,5 do 4 tys. zt. za dzien pracy.

W pierwszych dwunastu miesigcach dzialalno$ci przychody ze sprzedazy ustug estymujemy na
2,083 mln. zt., przy 773 dniach §wiadczenia ushug.

W pierwszych dwunastu miesiacach dzialalno$ci prognozujemy wygenerowanie przychodéw na
poziomie 3,229 mln. zl., przy kosztach na poziomie 1,856 mln. zt i podatku CIT w wysokosci 124
tys. zk. (9% podatek CIT), co daje zysk na poziomie 1,249 mln. zt (39% przychodow).




